


▪ Mais de 21 anos de experiência junto a indústria farmacêutica em prestação de serviços de auditoria de

mercado e consultoria de performance e estratégia de Marketing, Comercial em Planejamento.

▪ Forte conexão com as áreas de Inteligência Comercial e Planejamento, Marketing e Excelência Comercial.

▪ Junto ao Grande Varejo, Associações e Distribuição desenvolve vários projetos de análises de

oportunidade e melhores práticas de cadeias de distribuição.

▪ Está há 7 anos a frente do Close-Up International onde é responsável pela expansão internacional e

integração do novo portfólio de serviços do Close-Up ao portfólio de Prescrição e CRM, no último ano foi

responsável pela implantação da operação Close-Up nos EUA.

▪ Anteriormente integrou as áreas Comerciais e Produtos do IMS (IQVIA) e Genexis do Brasil, e atuou nas

áreas de desenvolvimento de produtos de crédito e risco de cartões de crédito, fundos de investimentos no

Citibank/Credicard, Lloyds Bank/Multiplic, além de experiência em desenvolver a área de BI da São Paulo

Alpargatas.

▪ Formação Matemática e Economia – USP e MBA Gestão de Empreendimentos FGV.

PAULO PAIVA
























































































